() Otakiri OTAKIRI / BUSINESS INTELLIGENCE

CLOUD + AI / SATU EKOSISTEM

o o
Otakiri
Data jadi keputusan.
Satu ekosistem.

Platform intelijen bisnis untuk bank,
pembiayaan, penagihan, dan operasional

perusahaan.
Otakiri360 Collection Intelligence
Project Control Tower [tungDuit
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(o) Otakiri 01 / TENTANG KAMI

INTELLIGENCE WITH ACCOUNTABILITY

Data yang terhubung.
Keputusan yang terarah.

PT Tritama Sinergi Perkasa (TSP) adalah pemilik dan pengembang
merek Otakiri. Kami menyatukan data operasional yang tersebar
menjadi satu sumber kebenaran untuk mengambil keputusan.

b 13 6 O

Platform dalam satu Modul MIS untuk BPR Laporan keuangan Posting tanpa approval

ekosistem

Intelligence Governance Al bertanggung jawab

Near real-time, early warning, dan drill-down hingga Akses berbasis peran, approval berjenjang, dan audit trail. Al membantu menyiapkan insight. Keputusan tetap di
transaksi. tangan manusia.

Kolaborasi berbasis data | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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() Otakiri

FOUR PLATFORMS / ONE FOUNDATION

Empat platform.

Satvu fondasi.

0l

Otakiri360

Digital MIS untuk BPR

Kesehatan bisnis, risiko kredit,
likuiditas, dan embedded financing.

Untuk Direksi, Risk, Treasury, dan tim BPR

POSTGRES + RLS / GOOGLE SSO /

PT TRITAMA SINERGI PERKASA

02

Collection Intelligence
Analitik operasi penagihan

Portofolio, produktivitas agent,
invoice DPD, dan insight Al.

Untuk Pembiayaan dan agensi penagihan

RBAC + APPROVAL / AUDIT TRAIL /

02 / EKOSISTEM OTAKIRI

03

Project Control Tower

Sales dan proyek end-to-end

Pipeline, approval komersial,
eksekusi, biaya, dan cash-in.

Untuk Direksi, PM, dan tim proyek

AI INSIGHT

COMPANY PROFILE / 2026
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ltungDuit

Al Bookkeeper

Input bon, usulan jurnal, approval,
dan laporan keuangan.

Untuk Finance dan accounting

03



(») Otakiri

INTELLIGENCE / COORDINATION / GROWTH

Otakiri3é60

Digital Management Information System untuk Bank
Perekonomian Rakyat. Lapisan intelijen di atas core
banking, bukan penggantinya.

= Executive Command Center
Aset, kredit, NPL, PAR, ROA/ROE, BOPO, dan LDR
dalam satu layar.

= Early warning
Peringatan saat indikator melewati ambang batas,
lengkap dengan rekomendasi.

= Embedded financing
Koordinasi pembiayaan digital dengan mitra dari
pengajuan hingga pelunasan.

= Drill-down dan ekspor

Analisis per produk, mitra, dan segmen; ekspor
Excel/PDF.

Analisis kesehatan bisnis bank | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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03 / PRODUK 01 / OTAKIRI360

EXECUTIVE COMMAND CENTER / TAMPILAN PRODUK

Command Camer

Executive Command Center

TOTAL ASET Manitor KREDIT DIBERIKAN (NETD) Manilar NPl OROSS

Rp 314,25 M 12,84%

Rp 552,99 M

AR Yol n +166,9% Yo 1,62 pp Gog

® NPL HE e BOPO = NIM e LOR

6,23% 71,94% 41,47% 97,75%

Portfolio Quality & Trend B = o

Angka pada tampilan adalah data ilustratif, bukan hasil kinerja perusahaan.
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(o) Otakiri 04 / OTAKIRI360 / 13 MODUL

DATA > INTELLIGENCE » ACTION

Dari CBS dan mitra,
kembali sebagai keputusan.

01 Executive Command Center 08 Partner Management
Ringkasan kesehatan bisnis Direksi Performa mitra digital
02 Finance MIS 09 Digital Financing
Neraca, laba rugi, biaya, pendapatan Embedded financing dan alokasi dana
03 Credit Portfolio 10 Reconciliation
Visibilitas portofolio kredit Partner, BPR, CBS, settlement
04 Risk & Early Warning 11 Data & API Platform
Deteksi pemburukan portofolio Upload manual dan integrasi API
05 Collection MIS 12 User & Role
Penagihan dan recovery RBAC dan MFA untuk approval
06 Treasury & ALM 13 Security & Audit
Likuiditas, funding, maturity gap Keamanan dan jejak audit
07 Profitability Engine
Laba per produk, mitra, segmen Otakiri360 membaca data CBS dan mitra. Pelaporan resmi ke regulator tetap

melalui kanal regulator.

Integrasi data menjadi insight | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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(») Otakiri 05 / PRODUK 02 / COLLECTION INTELLIGENCE

PORTFOLIO / PRODUCTIVITY / RECOVERY

ARSITEKTUR DATA

Collection Intelligence
Platform

INPUT

Excel: assignment, call result, fee collection

INGEST

Ubah Excel operasional bulanan dari vendor dan klien menjadi _ o _ )
Parsing, validasi; commit per 1.000 baris

metrik portofolio, produktivitas agent, kualitas data, dan

invoice. Semua dihitung di database, bukan spreadsheet. STORE

Postgres + RLS; akses berbasis peran
= Executive dashboard COMPUTE

Bucket DPD, kolektabilitas, status akun, dan recovery rate. Metrik SQL, matching, dan kualitas data

= Invoice otomatis SERVE

Per tier DPD; basis pembayaran dibatasi outstanding. Dashboard dan invoice per periode

= Marketing dan Al insight Al

Peta nasabah, segmentasi perilaku, narasi dan cross-sell dari
data agregat tanpa data pribadi.

Narasi dan rekomendasi yang bisa diaudit

otakiriku.com

Operasional penagihan dan produktivitas agent | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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(») Otakiri

06 / PRODUK 03 / PROJECT CONTROL TOWER

PIPELINE TO CASH-IN

Project Control Tower

Kendalikan perjalanan bisnis dari peluang penjualan
hingga uang masuk. Sales, proyek, tugas, biaya, dan
invoice dalam satu alur.

= Sales pipeline

Kanban, weighted forecast, dan analitik win rate.

= Approval komersial

- TSP
Project Control

Tower
Dashboard
Sales Pipeline
Proyek

Klien

= TaskSaya

Keuangan

Invoice & Cash-in

Risiko & Isu

Laporan

Q  Cari proyek, Klien, atau task.

Selamat pagi,
Rio Achmad

Chief Technology Officer (CTO) - Ringkasan peluang, proyek, keuangan dan operasional TSP.

Sales Pipeline Weighted Forecast
Rp22M ® Rp2,03M

3 peluang akiif Probabilitas rata-rata 43%

Proyek Aktif Revenue Diakui
S 1 Lt Data belum tersedia

0 ontrack- 1 perlu perhatian Belum ada revenue diakui

Rd Rio Achmad o
= Chief Technology Officer (CTO)

5 Sel, 13 Okt 2026

"Eksekusi hari ini, menentukan hasil
esok hari."

Kontrak (Closed Won) 2026
2 Rp100jt

1 deal - nilai kontrak, bukan revenue

Cash-in
Data belum tersedia
Belum ada pembayaran diterima

Kontrak, diskon, dan margin rendah; pengaju tidak Tim
b . t o e d o e e Sales Pipeline Lihat semua > Forecast vs Target (Sales) 2026 Lihat semua > Konversi Pipeline ke Proyek Lihat semua >
Isa menye UJ ul senairi. o © oV 2 Rp 200t ® Weighted Forecast ® Closed Won
® Terkualifikasi 0 RpO 2M 3 1 1
:::gf:::: 0 RpO 15M Peluang Aktif Deal Menang Proyek Dibuat
. ® Proposal 0 Rp 0 ™
= Eksekusi dan keuangan Negosost 1 mow
- o . A, 5000 Semua deal menang sudah menjadi proyek (100%).
enang p 100
K . k t l_ t t, b d t ® Kalah 0 Rp0 Jan Feb Mar Apr Mei Jun Jul Agu Sep m: Nov Des
onversl proyek, tugas awal otomatis, buaget vs © Target beum dikonfigurast
actual, invoice termin, dan cash-in.
Budget Proyek Actual Cost Biaya Operasional Gross Profit Gross Margin
< Rp0OIM Rp0,0M = Rp0,OM A7 RpOOM % 0%
Terpakai 0% Biaya langsung proyek Overhead YTD Laba bersih Rp 00 M Net margin 0%

b el o

Koordinasi tim dan kendali proyek | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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07 / PROJECT CONTROL TOWER / END-TO-END

(») Otakiri

SATU ALUR / TANPA PUTUS

Dari peluang sampai cash-in.

01

Peluang

Klien dan deal; tahap
Kanban

Direksi

02

Approval

Kontrak, diskon >10%,
margin <20% ke Direksi

Admin

03

Proyek

Convert to Project + 6
task awal otomatis

04

Eksekusi

Tugas, blocker, arahan,
dan biaya

Project Manager

05

Penagihan

Invoice per termin dan
pencatatan cash-in

06

Laporan

Margin, kesehatan
portofolio, dan ekspor

Anggota tim

Kontrol, approval, arahan PM Tim, akses, klien, invoice Pipeline, tugas, biaya, blocker Update progres dan kendala

kerjaan.otakiriku.com

Dari kontrak hingga pencatatan cash-in | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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(o) Otakiri ®8 / PRODUK 84 / ITUNGDUIT

AI BOOKKEEPER / HUMAN CONTROL

[tungDuit

Tinggal input, beres pembukuan.

ATBOOKKEEPER / TAMPILAN PRODUK

@ ItungDuit Q Tanya tentang transaksi, laporan, atau minta bantuan... K [&] :;;zrl;uzﬁ AN ° g‘i::::hmﬂd
B Tir nput, Be
CES” pembu
Al membaca bon dan invoice, lalu menyiapkan usulan S R Y sscen suntans ek mencatat, mengkisihas,dan  Beritkan prcakapan | contoh perinth [rSRKumal - pprevel - aporen
menyiapkan jurnal trar —
H H 1 2 © Rp310.. 2
jurnal yang seimbang. Manusia tetap memegang ‘ Konsumsi mecting Kier B e | €N B e
! Marketing (6060) 450000 Klasifikasi sementara Bulann!
kendali melalui approval berjenjang. L Utong Rembursement wsnogg_PenGantan pengeluaren
(2020) ) tunai karyawan.
Semua(2)  PerluReview(2)  Disetujui(0)  Ditolak (0)
Y Tutup Buku Total 450.000  450.000
Q Cari transaksi...

M @ Pengaturan & Pajak Alasan usulan: Utang reimbursement dikredit karena biaya dibayar terlebih dahulu oleh

ChatbOOkkeeper karyawan. Akun Marketing diusulkan sementara karena COA tidak menyediakan akun Tanggal  Deskripsi Nilai status

Transaksi konsumsi meeting. Pajak belum dipisahkan karena tidak tersedia rinciannya
. 5 12 OKt 2026 DATA PENGUJIAN — Reimbu... Rp50.000  Perlu Approval
Unggah PDF/JPG atau ketik transaksi dengan bahasa oo peru konfimasi
. . Konfirmasi akun Marketing untuk konsumsi meeting klien.
se h ari- h arl & Approval Nama karyawan pengaju belum tersedia. Lihat semua transaksi
° Rincian pajak belum tersedia; taxAmount 0 merupakan placeholder, bukan
Laporan pernyataan tanpa pajak.
- Ditandai sebagai contoh manual, bukan transaksi aktual untuk diposting. Kategori Biaya (Bulan Ini)

= Maker-checker B Master Data Co)
Transaksi akan dibuat sebagai pengajuan dan menunggu persetujuan atasan.

© Audit Trail Tidak ada posting otomatis.
Rp 310.200 ® Beban Operasional - Kons... 84%

Total i -
© Ajukan untuk Approval ¢ Edit Data 2= Pilih Akun Lain @ Alat tulis kantor 16%

Tidak ada posting otomatis dan tidak ada persetujuan
atas pengajuan sendiri.

L] RekOHSiliaSi dan tutup bUku = @ Ketik pesan atau upload file (PDF, JPG, PNG)...

PT Tritama

B Catat Reimbursement [ ProsesInvoice @ Upload Mutasi Bank /2 Buatjurnal Manual

Mutasi CSV/XLSX, rekonsiliasi bank, dan tutup buku
bulanan.

Rio Ach...

Direktur > Keluar [E Tanya Laporan

&

Input bon dan invoice untuk pembukuan | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
PT TRITAMA SINERGI PERKASA COMPANY PROFILE / 2026 09



(o) Otakiri 09 / ITUNGDUIT / HUMAN-IN-THE-LOOP

AT MENYIAPKAN / MANUSIA MEMUTUSKAN

Pembukuan cerdas.
Kendali tetap pada Anda.

01 02 03 04 05

Input 2  Usulan Al ~  Koreksi <  Approval <  Posting

Bon, invoice, atau transaksi Ekstraksi, akun COA, dan Pengaju edit lalu Finance, Manager, atau Hanya ke periode OPEN;

teks konfirmasi mengajukan Director koreksi via reversal
Jurnal immutable Audit dan akses Periode terkunci
Jurnal posted tidak bisa diubah; koreksi lewat Aksi tercatat; hanya email terdaftar oleh admin. Tutup buku menolak posting baru ke periode
reversal. terkunci.

Neraca saldo / Laba rugi / Neraca / Buku besar / Arus kas / Umur utang & piutang

——— -

-h\\\\\

Review dan persetujuan oleh manusia | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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() Otakiri 10 / TEKNOLOGI DAN TATA KELOLA

BUILT FOR TRUST

Cepat diakses.
Ketat dikendalikan.

APLIKASI DATA AI

Web modern, semua perangkat Satu sumber kebenaran Terstruktur dan bisa diaudit

React 19, TanStack Start, Tailwind, TypeScript. PostgreSQL dan fungsi SQL untuk perhitungan; Output tervalidasi skema. Payload ke model
Cukup browser, tanpa instalasi. cache agregat dan migrasi terversi. disimpan untuk kebutuhan audit.

IDENTITAS 0TORISASI AUDIT

Google SSO dan MFA Akses berbasis peran Jejak yang tidak bisa dihapus

Login Google; akun baru menunggu approval RBAC, Row Level Security di setiap tabel, dan Aksi penting tercatat: siapa, apa, kapan. Audit log
admin; daftar blokir dan MFA approve. prinsip maker-checker. immutable dan dapat diekspor.
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(») Otakiri 11 / SEGMEN DAN SOLUSI

PURPOSE-BUILT INTELLIGENCE

Untuk industri kevangan
dan tim yang bergerak cepat.

01 02 03

Bank & BPR Pembiayaan & penagihan Perusahaan & proyek

Direksi butuh angka hari ini, bukan Portfolio visibility. Produktivitas yang Penjualan, proyek, dan keuangan dalam

bulan depan. terukur. satu alur.

Kualitas aset, likuiditas, profitabilitas, dan Satukan assignment, call result, dan Dari pipeline hingga cash-in, lalu

embedded financing bersama mitra digital. pembayaran; ukur produktivitas agent pembukuan dengan Al serta approval
serta hitung invoice. berjenjang.

Otakiri360 Collection Intelligence / Otakiri360 Project Control Tower / ItungDuit

Bank dan BPR / Pembiayaan dan penagihan / Perusahaan dan proyek | Gambar ilustratif; bukan dokumentasi tim atau klien Otakiri.
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() Otakiri

TURN DATA INTO DIRECTION

Siap melihat data
Anda bekerja
lebih keras?

Jadwalkan demo. Temukan bagaimana Otakiri cocok
dengan proses dan data perusahaan Anda.

Collection Intelligence

otakiriku.com

Project Control Tower

kerjaan.otakiriku.com

ItungDuit
itungduit.otakiriku.com

PT TRITAMA SINERGI PERKASA

12 / MARI BERKOLABORASI

Pemilik merek Otakiri / PT Tritama Sinergi Perkasa
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